BTS Management Commercial Opérationnel- Session 202x 

ANIMATION ET DYNAMISATION DE L’OFFRE COMMERCIALE  (E42)

COMPTE RENDU D’ACTIVITE 

Compte Rendu d’Activité  n°…
Titre de l’activité : …
	CANDIDAT.E
	UNITE COMMERCIALE

	  NOM : XXXXXX

  PRENOM(S) : XXXXXXXXXXXXXXXX

	  RAISON SOCIALE : 
  ADRESSE : 


	COMPETENCES CLES MOBILISEES
	COMPETENCES (A renseigner)

	Elaborer et adapter en continu l’offre de produits et de services
	
	

	Organiser l’espace commercial
	
	

	Développer les performances de l’espace commercial
	
	

	Mettre en place la communication commerciale
	
	

	Evaluer l’action commerciale
	
	


	
	


	Date et durée de l’activité
	

	Le contexte professionnel de l’activité : 
	

	Les objectifs poursuivis :
	

	Méthodologie utilisée (démarche suivie) 

	· Vous exposez ici votre démarche sous forme d’une liste des tâches


	Moyens et techniques mis en œuvre (ressources et outils)
	· Enoncez ici vos réalisations (élaboration grille de collecte, test, création CAP, création page FB…



	Les résultats obtenus 

	

	Analyse de l’impact des actions mises en oeuvre

	 Ces 3 dernières rubriques ne sont pas imposées…mais elles me paraissent nécessaires vu la grille de notation finale

	Propositions d’axes d’amélioration ou de développement
	 

	Bilan personnel lié à l’activité
	




