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Durée 60 mimies

Mo Prénomn Muéro
COMPETENCES EVALUEES T 1 B|TB NOTE

A/ PROBLEMATIQUE : Ie candidat

1. Motitisssa oltire commerciate, éconotuique ot joidiape pove déceler os oppartwités stles | 0 1 2 | 3
contraintes de  stuatin

2. Définitses objectfs qualiteis et quantitaifs ot sa strtégie pous Les atsnke 0o 1 23

5. Présente ot jusifie s cutls dfide & o vents 0o 1 13

4 Développe un propos clit ot suchrd, #xprim  prcfessionnelem st ot aves comviction o 1 13

Sous otal A g 12 poirts)

B NEGOCTATION VENTE

Les compétences technigues

1. Prend contact et un climat geopice la négosistion o 1 23

2. Déoouvre o contedle les besoins pa Ls questormm ent et a eformulation o 1 23

3. Réative La synthése des bescins diccuvets o 1 23

4. Argaments m teme davestages sdlscifs s tiliseLosoutils adeptés o 1 23

5. Détects stteits Les tjoctions o 1 23

6. Elsbore une soution négoriés dans Is cade de s margs de maneune o 1 23

7. Ropire les sigueus dachat t conclut Is vt : ynthiss, bon d oo ande o 1 23

8. Prend congés e m ettart en place larelation futre o 1 23

Les compitences com petementales

1. Présentation sisance, larté o 1 23

2 Eoouts, empatie, conseil 0o 1 23

3. Comstion, persivétance, pugnacité 0o 1 13

4 Rédiome, prrinece, cohécence o 1 13

Sous otal B (ar 36 poirts)

€7 AUTO-EVALUATION r1e candiiat

1. Analyse o seppart & 525 objectifs et sa atégie anncncés o 1 23

2. Repire lesmom ents clés ot Les annlyse o 1 23

3. Tire des enseigroments o 1 23

4. Btablitun bilan céalicts ot e seltion e pathique avec e jury o 1 23

Sous total C ur 12 poirts)

TOTAL six 60 paints

Gbservations ot comm entaires
otligateires s ncte > 1020)





